
わかりやすく

話し終えたら、自分の強みを相

手に確認すると本当の強みが

みえてくる

フィードバック
仕事以外の共通点を見つけてく

ださい。何でもOK！

互いの共通点が見つかると一気

に『顔見知り』に

共通点

専門用語を使わずに噛み砕く

プロセスこそがPRを磨く

第一歩

わかりやすく

5月26日(火) 6月30日(火) 7月28日(火)

9月29日(火)
10月27日

(火)
11月24日(火)

1月26日(火) 2月16日(火) 3月23日(火)

各開催日の申込みはこちらから

マイビジネス紹介
＆交流会

詳細は

裏面をご覧ください

滋賀県産業支援プラザHP

公益財団法人　滋賀県産業支援プラザ

創業支援課　TEL：077-511-1412

３分で



当日の予定

10:00~12:00　10:00~12:00　受付：9:30受付：9:3010:00~12:00　受付：9:30

BizBaseの説明等BizBaseの説明等

ルール説明ルール説明

マイビジネス公開相談マイビジネス公開相談

　　（3名×3分）　　（3名×3分）

交流会交流会
　　　　全員でマイビジネス紹介全員でマイビジネス紹介
　　1対１交流タイム　　1対１交流タイム
　　　　名刺交換タイム名刺交換タイム

BizBaseの説明等

ルール説明

マイビジネス公開相談

　　（3名×3分）

交流会

　　全員でマイビジネス紹介

　　1対１交流タイム

　　名刺交換タイム

学びながら交流を深める。

【①公開相談＆交流枠】３名×3分
　※PRの目的は「売ること」ではなく「知ってもらうこと」
　　※相談者は、PR資料をスライド（パソコン）でご準備ください。

 　【こんな方にオススメ！】

　　☑他の異業種交流会でも使える「伝わる自己紹介テンプレ」をゲットしたい方
　　☑交流会の短い時間で、相手に強い興味を持たせ、会話の種をまきたい方
　　☑「自分の事業が相手にどう伝わっているか」リアルな反応を確かめたい方　など
　

　以下のスライド内容で、マイビジネスを3分PRしていただきます。

　　　１枚目：今日の目的

　　　２枚目：自己紹介（名前、何をしている人か一言で）

　　　３枚目：どんな人に喜んでもらいたいか（ターゲット）

　　　４枚目：喜んでもらえる理由

　　　５枚目：今日、伝えたいこと

　　　６枚目： 興味があることや、一緒に組みたい人、最近ハマっている趣味など。

【②リスナー＆交流枠】９名
　公開相談はちょっと恥ずかしいという方は、こちらへ！

　　【内容】

　　公開相談者を見学して学びます

　　参加者全員でマイビジネス紹介（90秒/人）

　　1対1交流タイム（2人組になり3分で交代×4回）

　　名刺交換タイム（自由に交流）

◆場所：BizBaseコラボ21◆場所：BizBaseコラボ21    

                  ⼤津市打出浜2-1 コラボしが21 1F⼤津市打出浜2-1 コラボしが21 1F  

                ※駐⾞場のご利⽤ができません。 ※駐⾞場のご利⽤ができません。 

                ※※公共交通機関でご来場をお願いします。公共交通機関でご来場をお願いします。

◆定員：公開相談・交流枠３名◆定員：公開相談・交流枠３名

    リスナー交流枠９名    リスナー交流枠９名

    合計12名     合計12名                             

※公開相談の方はパソコンでの資料をご準備ください※公開相談の方はパソコンでの資料をご準備ください

※定員になり次第締め切り※定員になり次第締め切り

◆参加費：無料◆参加費：無料

◆持ち物：筆記⽤具・名刺◆持ち物：筆記⽤具・名刺

◆場所：BizBaseコラボ21  

         大津市打出浜2-1 コラボしが21 1F　

        ※駐車場のご利用ができません。　

        ※公共交通機関でご来場をお願いします。

◆定員：公開相談・交流枠３名

　   リスナー交流枠９名

　　　　合計12名　              

※公開相談の方はパソコンでの資料をご準備ください

※定員になり次第締め切り

◆参加費：無料

◆持ち物：筆記用具・名刺
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